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从对接到投产仅用半年时间，淄博跑出了招商引资的“先创速度”

从“招商”到“育商”，吸引冷链新产线落地

中国中信金融资产管理股份有限公司山东省分公司资产处置暨公开竞价公告
中国中信金融资产管理股份有限公司山东省分公司(以下称：本公司)拟对青岛舞鹤船舶机械

有限公司等7户债权进行公开竞价处置，并已于2025年11月10日在山东产权交易中心的交易系统
(网址：http://sdcqjy.com)发布了公开竞价公告，在首个公告期内只有一名投资人报名参与竞价该
债权并缴纳了竞价保证金。现本公司再次发布公开竞价公告，若本公告期间无其他投资人有明确

竞价意愿并按规定缴纳竞价保证金的，本公司拟将上述债权转让给现有意向投资人。
一、公开竞价的时间：公开竞价的时间具体以山东产权交易中心系统公布为准。
二、竞价标的基本情况

注：1 .本公告清单仅列示截至基准日的债权本金、利息余额，基准日后债务人和担保人应支付的利息、
违约金、相关费用等按照相关合同、生效法律文书及法律法规的规定计算。2 .若债务人、担保人因各种原因
更名、改制、歇业、吊销营业执照或丧失民事主体资格的，请相关承债主体及/或主管部门代为履行义务或

履行清算责任。若本清单中担保人名单出现遗漏、笔误的，并不意味着本公司对其担保责任的免除，担保
人仍须按合同约定及法律规定履行担保责任。3 .清单中的“担保人”包括保证人、抵押人、出质人。4 .如清单
中债务人、债权金额、担保人等信息与事实不符的，以相关合同、生效法律文书等为准。

三、交易条件：要求买受人信誉好，可按本公司要求方式付款
且交易资金来源合法，能够接受债权资产存在的瑕疵及购买债权
所带来的风险。

四、对交易对象的要求：具有完全民事行为能力、支付能力的
法人、组织或自然人，且以下人员不得购买：国家公务员、金融资
产管理公司工作人员；该项资产处置工作相关中介机构所属人
员；债务人、担保人为自然人的，其本人及其直系亲属；债务企业
的控股股东、实际控制人及其控股下属公司，担保企业及其控股
下属公司，债务企业的其他关联企业；上述主体出资成立的法人
机构或特殊目的实体；国家金融监督管理总局认定的其他不宜受
让的主体。

五、竞价手续的办理：有意参与竞价者请于公告期限截止日
16:00时前(非工作日除外)，了解拟转让债权的基本情况，交纳竞
价保证金300万元到指定账户，并通过山东产权交易中心系统(网址：
http://sdcqjy.com)提出受让登记申请。竞价保证金以到账为准。

六、公告期限：自公告发布之日起3个工作日止。对本次公告
内容有异议的，请于公告到期日前提出。

本公告仅具有要约邀请的效力。本公司有权自行撤销本次公
开竞价或按照实际情况调整本次公开竞价时间。

七、联系方式：
联系人：史经理，王经理
联系电话：0531-86059744，0531-86059767
受理排斥、阻挠或异议的举报电话：0531-86059702
联系地址：济南市经三路89号

中国中信金融资产管理股份有限公司山东省分公司
2025年11月17日

序号 债务人名称 地区 本金 利息 担保人 担保物 瑕疵披露

1 青岛舞鹤船舶机械有限公司 青岛胶州 1,980,000 . 00 3,657,627 . 74 李善姬、朴光锡 商业网点
抵押物非整栋抵押，目前处于对外出租状态，执行清场难

度较大。

2 青岛君汇爱丁堡餐饮娱乐有限公司 青岛胶州 6,250,000 . 00 10,163,588 . 05 李金强 商业网点
资产为第二顺位抵押，第一顺位抵押金额较高，在抵押物
变现后，本债权不能通过处置抵押物受偿的风险较高。

3 青岛云发机械制造有限公司 青岛胶州 3,921,000 . 00 1,591,995 . 60
青岛金富兴港机械有限公司、青岛永春精益机械
有限公司、周秀爱、李光有、李增玲、李光胜、李坤、

潘孝顺、李云龙、李德波、逄淑芬
无

4 青岛晨晓进出口有限公司 青岛胶州 3,793,500 . 00 6,857,235 . 67 于娟、纪雪松 商业网点
部分抵押物无不动产登记查询记录，资产整体对外租赁、

被第三方占有使用，执行清场难度大。

5 青岛明珠农业科技有限公司 青岛胶州 500,000 . 00 745,771 . 02 苗增春 住宅 抵押物被第三方占有使用、被多轮查封，执行清场难度大。

6 青岛双信液化气有限公司 青岛胶州 370,000 . 00 1,091,982 . 85 青岛双信液化气有限公司 工业房地产 抵押物非整宗厂区，被第三方占有使用。

7 山东正悦食品有限公司 临沂罗庄 3,900,000 . 00 2,919,498 . 37
临沂咨翔天翼商贸有限公司、临沂正悦裕翔商贸

有限公司、王连奎、李丽、王连忠
无

基准日：2025年9月20日 货币单位：人民币 元

赵原雪 淄博报道

选择
淄博先创区提供

“靶向”解决方案

投产的背后，是商用冷链行业
广阔的蓝海。在冰艺嘉到来之前，
淄博在这一领域还是空白。

公开资料显示，山东冰艺嘉冷
链科技有限公司2023年成立于淄
博先创区，是一家集研发、生产和
销售于一体的商用冷链设备企业，
主要产品包括冷柜、展示柜、制冰
机、厨房冰箱等冷链设备。

以冰艺嘉为龙头的商用智慧
冷链设备项目，展现出怎样的发展
潜力？据山东冰艺嘉冷链科技有限
公司董事长栾琛介绍，智能化是其
最核心的竞争优势。该项目拥有全
市自动化程度最高的智慧冷链设
备生产线，其设备先进水平可对标
海尔、海信等头部企业。

按照栾琛表述，这一优势直
接体现在生产效率的显著提升
上：在传统工艺中，一台模具需
要两人操作，一条产线需配备12
名工人；而今，仅需一名工程师
即可完成整条产线的运维任务，
实现了从“多人作业”到“无人化
生产”的高效提升。

除了智能制造优势，项目的销
售能力同样是其强项。冰艺嘉深度
依托宁波欧楠成熟的电商运营资
源——— 后者作为新飞电器、奥克
斯、北极熊等知名品牌的线上运营
平台，在淘宝、京东、苏宁等渠道年
运营额已达30亿元。这一资源的引
入，使项目在淄博实现了“原料配
送—生产—销售”一体化布局，形
成从线下智造到线上市场的全链
条服务能力。

为什么选择在淄博先创区落
地？栾琛坦言，项目落地之初曾面
临两大关键难题：一是需要匹配生
产线布局的合适厂房，这直接决定
了未来的产能上限；二是上游供应
链的稳定性，这关乎产品品控与成
本竞争力。

而淄博先创区提供的正是“靶
向”的解决方案。园区不仅快速为
其适配了标准厂房，并协助在一周
内完成了专业的工艺流程设计，更
展现出构建产业生态的远见———
将玻璃门、钣金、冷凝器等关键配
套企业精准引入项目三公里范围

内，形成了“上下楼即上下游”的
产业协同生态。此外，淄博先创区

“全程陪跑”的育商服务贯穿始
终：从满足企业“拎包入住”需求、
完成厂房的适配与水电配套，到
全程协助办理立项、环评等各项
手续，真正为企业扫清了落地障
碍。

据了解，该项目从签约落地到
正式投产，仅用时半年，“先创速
度”本身，就是冰艺嘉选择落地发
展的重要原因。

吸引
一个可以扎根成长

的产业生态圈

从冰艺嘉的选择，到快速落
地，将淄博先创区引向一个核心问
题：在激烈的区域竞争中，为何能
持续“链”上突破？答案在于，它为
企业提供的远非一片厂房，而是一
个可以扎根成长的产业生态圈。

冰艺嘉的落户，其意义远不仅
增加一个制造工厂，更在于其作为
龙 头 项 目 所 引 发 的“ 磁 吸 效
应”——— 北极熊、新飞商用制冰机
等3家家电企业北迁，承接起高端
商用冷链产业的规模化转移，一个
更具韧性和活力的智能冷链装备
产业生态正在形成。

揭牌同日，北极熊商用冷链基
地、新飞商用冷链基地与冰艺嘉共
同成立，项目启用后，将全面承接
新飞、北极熊等品牌商用冷链设备
线上销售订单。栾琛表示，投产后，
第一年产值有望突破一个亿，争取
三年内产值突破三个亿。

显然，冰艺嘉的落地并不是凭
空乍起，而是淄博先创区系统性推
动产业链集聚的关键落子之一。

一流的产业生态，本身就是最
好的招商名片。为了打造更多名
片，淄博先创区在“精准”与“多元”
上做足功夫，系统性推动产业沿链
聚合。为此，园区积极引导区内企
业担任“招商代言人”，比如，园区
内的鲁蒙就借助自身影响力成功
引荐华升纳米材料、永鑫机械、瀚
海半导体等潜力项目；赛高涂镀装

备项目推荐恩各伦彩涂板项目落
地，实现了“引进一个、带来一串”
的裂变效应。此外，淄博先创区系
统梳理产业脉络，精准绘制产业链
图谱，围绕齐盈&齐益喷涂卷材及
赛高涂镀装备等已有项目，靶向引
进冷轧钢板、热镀锌、彩涂板等配
套企业，构建起从冷轧、镀锌到彩
涂/喷涂的完整产业链。

值得一提的是，在这一链条
中，拟落地的万福盛业金属板材新
材料及高端特种高强钢产业园项
目，规划建设10条冷轧板、热镀铝
锌硅钢板及彩涂板专业化生产线，
预计全部达产后年产值近百亿元，
不仅为下游家电、汽车制造等企业
提供稳定的原料保障，更成为推动
区域产业协同发展的重要支撑。

今年以来，淄博先创区已落地
冰艺嘉、翔讯电机等过亿元项目11
个，储备在谈项目16个，实现省外
到位资金约18亿元，产业吸引力和
发展动能强劲，为未来产值增长培
育出越来越多“爆发点”。

动力源
11个产业招商小组为核心
推行“项目管家”式服务

放眼全区，类似的链式故事正
在不同园区接连上演。这不仅得益
于服务方式的升级，更是一场关于
政府角色、产业生态与干部能力的
深刻重塑。

这套体系以11个产业招商小
组为核心引擎，通过精准的产业研
究、高效的服务机制和协同的团队
作战，将营商环境优化落到实处。

先创区打破传统招商模式，组
建11个产业招商小组，聚焦智能装
备、新材料、新能源、表面处理、循
环经济、低空经济等11个产业研究
方向，每个小组都是一个专业的

“侦察单元”。
这种精细划分改变了“大水

漫灌”式的招商，转而让全员深入
研究各自产业的发展趋势、上下
游链条构成、目标企业动态。例如，
在谋划冷链装备产业链时，新材
料小组可精准对接保温材料企
业，智能装备小组则聚焦温控系
统与智能化解决方案提供商，从
而实现“按图索骥”、靶向招引。今
年以来，招商小组共绘制了11张产
业地图，深挖各类产业招商线索39
条，转化为重点在谈项目12个。

专业的队伍是基础，而主动、
深入的服务则是项目“留得住、长
得好”的关键。为此，淄博先创区大
力推行“项目管家”式的服务，在企
业签约后便迅速介入，提供从政策
咨询、手续办理到落地建设的全流
程服务。半年来高效化解了22个重
点项目的97个堵点问题：以翔讯电
机项目为例，与淄博先创区签约仅
5天直接“拎包入住”；金福源铸造
项目作为近年来全市首个铸造项
目，由专人全流程高效帮办，经过

“三报三改”及三部门联审，一个月
时间完成立项……案例比比皆是。

此外，先创区还积极构建“三维
一体”服务体系，在手续办理上推行

“专员跟审”，实现企业“零跑腿”；在
厂房建设上支持“定制化”，满足企
业特殊需求；在问题解决上建立“动
态清零”机制，确保企业诉求件件有
回应。这种“保姆式”的服务，这套环
环相扣的组合拳，确保淄博先创区
的角色定位从管理者到服务者，再
到合作伙伴层层递进。

正如淄博先创区党组成员、管
委会副主任岳书杰所洞察的：“现
在的招商引资，已经不再是传统的
拼政策、拼资源，而是拼产业生态、
拼营商环境、拼配套服务。”这种认
知上的“理念之变”，正是驱动一切
创新与服务的“总开关”。

随着商用智慧冷链设备制造
项目的投产，更多新的增长点将继
续为淄博先创区创造更多可能性。
未来走向如何，淄博先创区的招引
模式是否能够为企业构筑一片扎
根生长的产业沃土，一切都渗透在
园区精准的产业导航、专业的干部
队伍和协同的产业生态之中。

10月28日，山东冰艺嘉冷链
科技有限公司（下称：冰艺嘉）
在淄博先创区齐鲁智能微系统
产业园C区揭牌投产。这个年产
量达20万台生产能力，并自带新
飞、北极熊等知名冷链商企订
单项目，从对接到投产仅用半
年时间，跑出了招商引资的“先
创速度”，也标志着新一条产业
链生态的集聚成形。

随着新产线落地，淄博先
创区这片占地约2 . 3万平米的
厂区，即将成为全市商用智慧
冷链设备自动化生产的主场，
带有“淄博制造”的商用冷柜、
展示柜、制冰机等产品，将从这
里奔赴全国各地。

纵观淄博先创区，冰艺嘉
不是个例，多个产业链正在“一
区六园”的精细布局中形成协
同发展的产业生态，从“招商”
到“育商”，淄博先创区为什么
能够赢得众多优质项目的青
睐？

10月28日，山东冰艺嘉冷链科技有限公司在淄博先创区齐鲁智能微系统产业园C区揭牌投产。 受访者供图
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