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一是加强年轻客户团体的营销。大
力宣传支付宝绑定银行卡、微信绑定银
行卡的应用，利用手机缴存话费、水电
费、学费等加快向农民客户渗透，着力
构建互联网金融三农平台。利用巨额让
利和优惠让农户深入体验“智e购”购买
农药、化肥、种子等必需品，尽情享受便
捷、优惠服务。

二是完善产业链扶持。积极响应县
内“十百千”工程，即与龙头企业、百家

示范村引领、千个“能人”带同战略，将
对农户的单一扶持扩大到上下游客户
的一体化扶持。如：围绕大黄乡金针菇
养殖，对上游菌种、钢化棚经销商和下
游产品加工、销售企业一并调研后给
予信贷支持，共扶持鑫味坊、益生园等
17个相关企业，形成了集研发、栽培、加
工销售、废旧菌包处理一体的完整产业
链支持，年产值15亿元，带动2000名农
民就业。

三是大力扶持清洁农业。积极支持
“种养结合化+生产标准化+生物多样
化”集约化农区。围绕“万村千乡工程”
和“机电下乡”，开展个人消费贷款，大
力支持现代化综合农业机具、落实秸秆
还田，支持“粮菌肥”三位一体的园区生
产模式，实现生态循环与生产效益的有
机提升。目前已扶持农业园区3家，贷款
1300万元，另投入农机具贷款275万元，
37名农户受益。
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一是全面推行“上网下乡”发展战
略，积极推动网点下沉、服务下沉、资金
下沉、产品下沉。在线上推行“信e贷”、
手机银行、聚合支付等大众产品，着力
推行线上金融服务，特别是线上贷款申
请更方便、快捷。线下号召全体干部员
工走出去，深入基层、深入村庄农户，与
农村、农民同劳作、同思考，搜集农业、
农民金融缺口信息、按需调配金融资

源。2019年组织各类调研、金融知识下
乡、金融宣传260余次，搜集建议26项，
落实20项。

二是摸清吃透本土市场。发挥接地
气、链条短、本土人才多三大优势，围绕
农业供给侧结构性改革和新旧动能转
换，重点加强农村客户、小微企业的信息
搜集进行专项营销，不漏掉任何一个有
潜藏客户。

三是突出样板村建设。按照整村授
信、建设公开的原则送金融服务进村入
户。对全县22个样板村农民专业合作社、
家庭农场、农业龙头企业等新型农业主
体加大金融资源倾斜，优先发展高效蔬
菜大棚、果树种植、乡村旅游等项目。借
助省联社同省农担公司合作契机，加大
鲁担惠农贷投放力度。目前，样板村授信
4840万元，发放贷款2799万元。

聚焦三农主业，“深”耕农村市场

一是发挥网点多的优势。全面深入
开展“深走访、拓市场、促发展”专题营
销活动，客户经理积极与村两委对接，
摸清村庄特色产业、种养殖大户、建档
立卡贫困户等情况，分类建立客户台
账，逐户进行精准对接，明确目标，压实
责任，截至目前，已完成全县80%的客户
信息采集。

二是与县政府签订乡村振兴战略
合作协议，明确对特色旅游小镇的金

融支持，加大规模化草莓园、玫瑰园、
农家乐等花卉水果基地项目的金融资
源倾斜，使服务更有精准性。通过为
样板村颁发牌匾、设立授信申请服务
点，公开金融产品、服务承诺等。利用
广播、横幅、网点LED等宣传载体对
支持新农村建设广泛宣传。目前，悬
挂服务公示栏28个，逐户张贴惠农联
络牌 5 0 0 0余个，发放宣传折页 2 0 0 0
余份。

三是积极发挥该行37名干部员工
挂职乡镇金融副镇长和村主任助理的
优势作用，积极引导金融资源更好地支
持乡村振兴，以创建22个样板村为抓
手，牢牢抓住整村授信、全覆盖客户信息
工作重点，发挥典型带动和产业引领作
用，积极提振乡村振兴。同时以富民生产
贷和央行资金产业扶贫贷为支点，撬动
产业扶贫，发放扶贫资金3000万元，完
成扶贫攻坚目标计划。

发挥网点优势，“专”注目标客户

广辟线上通道，落“实”生态支农

2019年，齐河农商银
行持续延深乡村振兴战
略，将精准扶贫、生态宜
居、美丽乡村建设深度结
合，构建“深、专、实”的全
方位支农格局，向着村居
更美、村民幸福指数更高
的生态农村治理机制发
展，本着始终根植农村、
坚守阵地的使命，践行

“打造乡村 生 态 宜 居 环
境”的金融承诺。
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