
不不抢抢商商家家利利润润还还帮帮着着赚赚租租金金
汉薇优选商家项目上线3个月吸引逾20000家商家入驻
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上线3月优选商家入驻超
两万家

2019年7月是汉薇商城上
线一周年，作为一个新兴精品
购物APP，汉薇面临的是一个
巨头环绕、竞争白热化的电商
红海。但和传统电商不同，汉薇
给自己的定位是一站式生活服
务采购与社交新零售平台，团
结中小微企业，赋能线下商家，
让单一消费者变成共享消费
者，让单一商家获得全新的经
营维度。

基于此，今年4月20日，汉
薇商城正式上线优选商家板
块。截至7月20日，仅3个月时
间，汉薇优选商家就交出一份
亮眼的成绩单。3月时间，商家
入驻总数超过两万家，累计带
来新注册用户数接近15万人。

随着迅猛发展，汉薇优选
商家如今已遍布全国各地，覆
盖31个省、市、自治区。同时优

选商家也渗透到各行各业，包
括美食餐饮、生活便民、美容
美发、服装饰品、家居装修、
健康文化、教育培训、宠物周
边、酒店住宿、休闲旅游和其
他行业等。各行业中，美食餐
饮占比最高，其次是生活便民
类和美容美发类。

不抢商家利润
还帮着赚租金

汉薇是一家怎样的平台？
平台能为商家带来什么？

作为一个2018年7月上线
的新兴精品购物APP，汉薇商
城面对的是巨头环绕，竞争白
热化的电商市场。虽然起步较
晚，但短短六个月后的2018年
年底，商城已经上线八大品类，
超过3000个SKU商品，囊括美
妆美食、生活家居、营养保健、
宠物用品等全品类货品。而且
上线商品数量还在不断增加
中，计划在2019年达到翻倍。除
了品类全，汉薇还拥有大量在
其他平台很难找到的自有品牌
产品和特许战略合作伙伴商

品。包括欧飞基因、广达电脑、
Raze睿致科技在内的前沿企
业，都成为其战略合作伙伴，为
其提供专属定制产品。2019年，
汉薇正式成为法国一线日用化
妆品品牌伊夫·黎雪在中国大
陆的官方指定销售平台。

商品品类的丰富和独特性
只是汉薇组合拳之一。2019年
4月，汉薇商城正式上线“优
选商家”板块，创新性地将线
上电商与线下传统中小商家进
行有机链接。这一创新模式也
被视为汉薇在众多电商中出奇
制胜的杀手锏。

对于线下商家进驻线上平
台的做法，其实并不新奇。许多
成熟的电商平台，早就跑马圈
地，吸纳了众多实体商家。但这
些平台更多的是为商家提供线
上引流作用，并从中抽取一定
比例利润收益。与它们不同，汉
薇提出了“企业生态圈”的概

念。不仅是线上线下共享流量，
同时帮助中小商家之间实现互
助收益，提供多种盈利渠道，最
终实现线下的二次变现。这让
苦于传统经营利润有限的商家
非常心动。

简单来说，这种模式能让
消费者、线下商家以及汉薇三
方共同获益。汉薇商城用户不
仅能在线购买到价格实惠的正
品好货，还能在线下消费时享
受汉薇优选商家的优惠折扣。
而优选商家则能通过该项目获
得多重收益。除了通过汉薇进
行线上引流，带来更多客户，通
过商家扫码成为汉薇会员之
后，该会员之后在汉薇以及其
他商家的消费都能为该商家带
来额外的收益。

“我们可能不能解决您的
痛点，但也许我们可以减轻您
的一点痛苦。”汉薇负责人说，
假设商家现在的商铺租金是

5000元每月，汉薇希望通过和
优选商家的合作，能够给商家
每月额外3000元的收入，解决
其一半的租金，让商家能更安
心的去经营事业。

他介绍，汉薇的盈利模式
和传统电商不同。“我们几乎
不从线下商家抽成，而是和商
家互换流量，达成共赢。顾客
在汉薇和汉薇优选商家中的每
一笔消费，商家均可获得相应
的返利。”

打破商家利润瓶颈
实现顾客转换

一周年庆典上，某汽车服
务有限公司负责人分享了自己
加入汉薇优选商家的故事。作
为一家传统的汽车服务行业的
老板，面临互联网时代冲击，店
面利润降低、房租不断上涨、人
工成本剧增等问题不断涌现。
接触汉薇优选商家给他打开了
新的思路。在实体店铺，因为
引进了汉薇产品，员工在和客
户沟通时有了新话题，不再仅
停留在易引发顾客抵触的销
售，而是可以聊美食、聊产品、
聊生活。在商业拓展层面，借助
汉薇平台，该负责人也联系到
各行各业的优秀商家，结成战
略联盟，实现了商家之间顾客
互相转换。

“今年五一期间，通过4天的
家博会推广，我们就吸引370名
新会员加入汉薇，同时我们还赋
能优先商家7家。”该负责人说。
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今年4月20日，社交电商新秀——— 汉薇商城上线优选商家计
划，如今，3个月时间过去，商家入驻超两万家，累计带来新注册用
户数接近15万人，覆盖全国31个省、市、自治区。

作为一家以黑马之姿闯入电商领域的社交新零售平台，汉薇
缘何能在短时间内吸引众多线下商家集聚？对此，汉薇平台负责人
表示，汉薇的盈利模式和传统电商平台不同。“汉薇几乎不从商家
手里赚取抽成，而是和商家共享流量，顾客在汉薇的每一笔消费，
商家均可获得相应的返利。”
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