
“我的小煤窑矿工经历”

“深秋有点凉了，一只巨大的箩筐从井架上垂了下来，我在同村大柳哥的帮助下戴上
安全帽系上蓄电池灯，三人一组爬进了大筐。安全绳扣在腰间的皮带上，卷扬机开始缓缓
下放，那一刻有点小害怕也有点兴奋，终于可以自己干活赚钱了。”

这是吉忠阳朋友圈里的一条回忆微信。
那是1987年，吉忠阳初中毕业，等着接替父亲当工人。“我那会吊儿郎当的，邻居小刚

比我小一岁，在村里的煤井下拉托子，一班约7小时能赚20块钱。”吉忠阳觉得自己身体更
好，瞒着母亲找井上管事的要去干活，软磨硬泡人家同意了。

“来了就干吧，仿照别人的样子拉起托子就随巷道爬向采煤区，在巷道的尽头有两个
人轮流斜着身子用小镐往下扣煤，另有两个人轮流给我们拉托子的装煤，大家像蚂蚁一
样排队往返。”吉忠阳回忆。

前五六趟好奇兴奋加之体力好，在工友们的打骂嬉笑中轻松完成。十七八趟时体力
透支，特别是不时听到岩石挤压木柱咔咔的声音让他越来越恐惧，四周全是石头裹着一
个肉蛋，一旦遇到塌方怎么办？小刚哥和值班班长说明情况后把他送到井口，“当出井口
的一瞬间我大舒一口气，好容易又来到人间！”

下煤窑的事已过去三十二年，早已成尘封记忆。但吉忠阳始终忘不了这段经历：想起
那半班煤窑经历有丝对往事的惆怅，现在记录下来，激励自己继续努力奋斗，多一些对生
活选择的权利。

“勤能补拙，笨鸟就得先飞”

他的第一个选择就是不甘于在机电公司做装卸工和仓保员，用自己的聪明找到了一
条适合自己奋斗终身的成长之路。

1994年春节之后，因为在装卸工和仓保员的岗位上“不务正业”地表现出了经营能
力，吉忠阳被调到山东省机电公司汽车科，通过了相关考试后，实习卖车。“那会都是单
排、双排和保加利亚的大头鞋车，最多的时候我一个人一天卖了7辆。”吉忠阳很珍惜这次
调岗机会，“勤能补拙”是他回忆这段时光时常用的词，强调自己是一只笨鸟，一定要先飞
才能不落后。跟他交流过的人都会觉得他的敬业和谦虚一样发自内心。明明可以自我鼓
励一下，吉忠阳一定要自我鞭策，从来不骄傲自满。

同年年底，吉忠阳的敬业得到回报，他被公司外派到重庆办事处。在这座立体魔幻城
市，山东人实诚的特点和吉忠阳好客的品质，让他认识了很多人，结交了很多朋友，并奠
定了和重庆这座城市一生的情缘。

1998年，吉忠阳辞职创业，成立快爱特公司。说是公司，其实就是两万块钱租了北园
山东汽车城的大棚，搬个马扎坐在里面卖车，或者帮人送车，一辆车赚几百块钱。好像每
一个个体汽车销售公司的起步，都是此类剧情：从小摊到门铺，然后发展成集团公司。当然，业
务不好的很多已经被行业淘汰掉。“一辆单排车27653元、双排车37028元、面包车46533元、奥拓
74000元。”直到今天，吉忠阳仍然脱口而出自己卖过的车的价格，如数家珍。

到1999年，吉忠阳赚了好几万块钱，他用第一笔财富拿下了与长安铃木签约。此后十
年风风雨雨，吉忠阳的经历换成任何一个人估计早就崩溃了，但他始终用微笑面对每一
次“拆迁”。“从东外环燕山立交桥到西外环、再到经六路延长线、工业北路……”他现在的
红旗4S体验店在凤凰路北段，“朋友都叫我吉普赛人，但吉普赛人表面看是流浪的群体，
实际上却是无招胜有招，哪里都可以安家。”

“有一段时间经营很差，每天起来都要算计欠银行多少钱，房子也卖了，整个人到了崩溃

的边缘。”但这些磨难不仅让他有了一颗大心脏，同时更专注于品牌推广和经营。
在铃木退出中国前，吉忠阳的快爱特4个4S店销量维持在全国前三的地位。

“从铃木到红旗，不忘的是初心”

但铃木宣布退出中国，还是打击了一下吉忠阳。“我跟铃木有25年的感情，
整个2018年也是我最被动的一年，近3万平的厂房被拆迁。但凤凰涅槃之前，必
须要在火里煎熬，所以我也认为2018年是我重生的一年：济南、德州、聊城前后
3个红旗4S店的建立，证明了吉忠阳从来都不是轻易放弃的人。”

这种豁达的心态，加上长期的运动，让他看起来也就40岁。位于凤凰路铁
路桥北侧的快爱特红旗店，大部分员工都是跟着吉忠阳走南闯北的老员工，他
们对领导的一致评价是：这个人平常可以为了业务和中层拍桌子，但对员工从
来没有红脸过。

在资金紧张逼着卖房子的最难时期，老员工对吉忠阳说：“我们不走，有口
饭吃就行。”钢铁硬汉被感动得热泪盈眶：“将心比心，我拿什么回报他们？我只
能往前走，这不是我一个人的路，这是大家共同的未来。”

济南快爱特红旗体验中心是山东最大的A级店，建筑面积6000平米，聊
城、德州红旗店建成后成为红旗品牌的战略经销商……“市场不会亏待拼搏的
人。”吉忠阳说自己的生活就是汽车的生活，“我离不开这个行业，不仅仅是因为汽
车给了我生活，更因为它的发展变化就是中国汽车工业发展变化的样板。”

吉忠阳说自己始终有“惶恐感”，但始终对红旗这个品牌充满信心。除了自
主品牌需要有领头走高端路线的客观市场行情，吉忠阳认为，红旗是新中国成
立后第一款也是唯一一款“高端自主车”，承载着过去70年来新中国的经济复
兴和行业发展，是一个让人骄傲的品牌。

这个自律的男人，除了9、10月份要连续参加50公里越野跑、铁人三项、帆
船比赛等，还坚持每天跑步、健身。身体在路上，读书也未放松，他的计划里，济
南红旗4S店会有专门的读书空间，买车的客户还可以免费带走两本，“人不能
停止学习。”他和缉毒部门联合举办马拉松，倡导并引领一种健康、时尚的生活
方式；同时，准备在公益事业上踏踏实实做点实事。“我想每卖一辆车就拿出
200元来捐给需要救助的人。”吉忠阳说，在保证员工生活水平的基础上，社会
给予他的太多，他需要回馈社会的帮助。

因为对身体的自律，吉忠阳对人生的规划和计划总是贴切且执行到位。爽
朗的笑声背后是他对人生“智慧+勤快”的长期执行，是他内心善良乐于分享的
生活态度，也是一个对自己“吉普赛人”诨名的独有理解：表面上四处流浪，实
际上只要此心安，四海皆是家。

“吉普赛人”吉忠阳：

我我是是那那只只
提提前前飞飞的的小小鸟鸟

齐鲁晚报·齐鲁壹点 记者 张子森

他被称作山东汽车界的“吉普赛人”，基本上店建在哪里就拆
到哪里。折腾了几次后，他用平淡的心态看待这一切，“所有磨难
都是辉煌的开始”。

从矿工到投资人，他一直信奉“勤能补拙”这四个字。他说自
己是一只提前起飞的小鸟，才没有落后太多；之所以还如此努力，
就是怕稍一松懈后跟不上大部队。

他对运动的热爱用“十项全能”来形容都不为过。跑步、游泳、
自行车、越野跑、铁人三项、篮球……健身和读书总有一个在路
上，他是两个都在身体力行。

和缉毒部门组织马拉松比赛引领健康生活，在4S店里开辟一
角供客户和消费者静心阅读。他是山东快艾特集团董事长吉忠
阳，是山东汽车界一个特立独行的存在，也是一个爽口爽心很好
打交道的实诚人。
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