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保险兜底大豆种植，收入保险+基差收购+遥感测产形成完美闭环

告告别别““望望天天收收””，，嘉嘉祥祥豆豆农农更更安安心心

齐鲁晚报·齐鲁壹点记者 张夫稳

贾凌煜

“望天收”一直是勤勤恳恳劳作

农民的最大心结。嘉祥作为全国5个

大豆良种繁育基地之一，今年随着大

豆繁种收入保险项目落地，当地豆农

的这一心结随即解开。

日前，太保产险公司、浙商期货、

大连商品交易所联合在嘉祥召开繁

种大豆区域收入保险+基差收购创

新服务模式宣导会。该项目充分利用

期货市场价格发现和对冲风险功能，

为嘉祥豆农提供收入保障，还引入龙

头公司圣丰种业，实施基差收购。目

前，嘉祥县近7000户豆农种植的近8 . 5

万亩繁种大豆从此告别“望天收”，实

现了稳收，甚至增收。

收入保险：豆农告别“望天收”

9月下旬，嘉祥县梁宝寺镇大片的

豆苗长势正旺，豆荚里的一颗颗黄豆，

正汲取着阳光雨露，努力充实着自己。

“大豆比较‘娇贵’，旱不得涝不得，此前

种豆一直是靠天吃饭，从播种后就担心

旱涝灾害，还有收获后卖不上价钱。”站

在自家的一片豆田里，种了800亩大豆

的曹金平感慨地说。

曹金平种植大豆已有15年，头脑活

络的他在几年前就开始为种植的大豆购

买保险。不过，之前的大豆保险都是种植

类保险，受灾减产也仅能收回种子成本，

对于大豆价低减收没有任何风险补偿。

去年受台风影响，曹金平所种大豆受灾

严重，有300亩绝产。“正常情况下，每亩

地可收获大豆200余公斤，按去年行情每

斤2块钱，300亩绝产大约损失27万元，保

险公司最终只理赔了7万余元。”曹金平

说，虽然有保险，可是保障低，常陷入“种

豆不安、不种不忍”的无奈境地。

如今，曹金平的无奈不见了。“今年

的大豆保险，和往年大有不同，它保收

入，现在种植大豆不再担心自然灾害减

产，也不再担心‘丰产不丰收’，有了‘保

险+期货’，种豆不再愁。”曹金平说，此

前的无奈变成了现在的心安。

同为当地大豆种植大户的曹中德

算了一笔账，每亩大豆从播种到浇水、

施肥、打药、收割，成本在500元以上。

“今年投保的大豆收入保险，每亩保费

12元，如果发生天灾减产或价格低廉减

收，每亩保险金额可达800元，也就是说

即便绝产颗粒无收，不仅保住了成本，

还能有一定收入。”曹中德说。

“梁宝寺镇常年种植大豆4万亩，是

全县繁种大豆种植核心区，镇上15家大

豆制种企业年销售大豆良种1亿斤，在

全国大豆良种市场拥有举足轻重的地

位。”该镇农技站站长韩光乾说，繁种大

豆“收入保险”规避了豆农最担心的受

产量、价格等因素影响导致收入减少的

风险，真正起到了“定心丸”作用。

期权对冲：豆价下跌也不怕

嘉祥豆农和农业部门口中赞誉有

加的大豆“收入保险”项目，由太保产险

公司、浙商期货、大连商品交易所联合

创新推出，今年落地嘉祥。

豆农投保后，受灾减产获得赔偿容

易理解，而市场价格波动风险如何规避

并保障收益，这得益于项目的“保险+

期货”创新模式。太保产险济宁中心支

公司总经理徐涛说，项目由大连商品期

货交易所立项支持，太保产险承保，并

引入浙商期货通过购买大豆看跌期权

分散风险，进行期权对冲，锁定大豆价

格，当大豆市场价格下跌时，看跌期权

产生收益，弥补市场交易部分损失，从

而为豆农提供价格(收入)保障。“繁种

大豆参保农户的收入保险保单还具有

抵押物属性，农户可通过保单向银行申

请抵押贷款，进而解决融资贷款难题。”

“收入保险是新型保险形式，产量

及价格设定是否合理直接关系到产品

到期后赔付情况。”太保产险济宁中心

支公司农险部经理张圣军说，收入保险

的目的是保障投保户的综合收益，不但

涵盖价格端，还包括产量端。太保产险、

浙商期货、大连商品交易所多次探讨

后，并委托中国农科院信息研究所分析

了嘉祥全县近5年来的大豆亩产数据，

确定高产区亩产保额为800元，低产区

亩产保额为750元。

该创新项目获得了国家政策大力

支持，国家层面、大连商品交易所、地方

政府均进行了保费补贴，投保农户自缴

保费比例不超过20%。根据设计，嘉祥

每亩繁种大豆保费70元，豆农只需自缴

保费12元，比例17 . 1%。目前，嘉祥全县

近7000户豆农种植的近8 . 5万亩繁种大

豆参保了该收入保险，保额高达6706万
元。

基差收购：订单农业更稳健

谈及嘉祥繁种大豆产业，便绕

不开当地龙头企业圣丰种业。“太

保产险的‘收入保险’这个项目，将

价格和产量有机结合，保障了豆农

的收入，种植户们积极性提高了，

对企业的订单农业模式也大有裨

益。”圣丰种业质管中心负责人张

忠良说。

鉴于圣丰种业在当地市场的核

心地位，太保产险将该公司引入嘉

祥繁种大豆收入保险项目，建立起

基差收购机制，对繁种大豆实施保

底收购订单保障。圣丰种业以良种

大豆收购方参与到“保险+期货”项

目中，为当地种豆大户提供收购合

同，提前确定收购农民的大豆，大连

商品交易所按照每吨20元的价格给

予收购资金补贴。张忠良预计，今年

公司的良种大豆收购面积大约8万
亩、2万吨，其中嘉祥占比60%。

“与龙头企业签订基差购销协

议，比豆农自己卖豆要合适。通过基

差‘订单’模式卖豆，可以在收获前

就确定销售价格，在种豆之初便解

了销售的后顾之忧。”曹中德说，“有

了收入保险，即便遭遇天灾或市场

行情不好，保险给兜底，我们豆农种

豆就真正有了保障。同时通过订单

模式将大豆销售给圣丰种业，比卖

给普通收购商每斤可多收入3毛钱，

再通过基差模式，可能价格还有提

升，真是实惠。”

张忠良表示，圣丰种业的订单

农业引入基差收购模式，不仅让豆

农有了确定的销售渠道，更好地保

障豆农利益、助力豆农种植销售良

种大豆，还让豆农间接利用期货稳

收、增收成为可能，“另外基差收购

模式也有助于企业锁定货源，降低

成本，提升发展竞争力。”

遥感测产：产量测算更精确

嘉祥大豆繁种区域收入保险项

目通过期货公司，利用期货市场价

格发现和对冲风险功能解决了市场

价格波动风险，但还牵涉一个和收

入高度相关的产量问题，如何高效

准确解决测产问题摆在了太保产险

面前。

“项目还有一大创新，那便是

创造性地将卫星和遥感技术为一

体的大数据引入进来，依托中国农

科院信息研究所卫星遥感测产技

术解决产量测定问题。”张圣军说，

此前农业保险在产品及服务上往

往存在相对粗放的状态，而大数据

应用无疑是一项重要的支撑技术，

是农险发展转型升级的重要手段。

近年来，太保产险也一直依托高科

技和大数据进行产品创新和业务

转型探索。

嘉祥大豆繁种区域收入保险项

目，便是该公司大数据和高科技应

用的典型案例。太保产险在项目启

动过程中，便引入中国农科院信息

研究所使用卫星遥感技术，对嘉祥

的大豆繁种地块进行了精准定位、

测算以及面积承保。“精确承保的关

键之一在于确定保险标的的地理位

置及数量，因此利用卫星遥感技术

建立以地块数据为驱动的按图承保

模式是解决大豆虚假投保、重复投

保的重要手段。”该研究所研究员赵

思健坦言。

同时，中国农科院信息研究所

还利用大量卫星遥感数据收集，建

立相应模块，实现对大豆种植面积

的遥感识别，对大豆产量的遥感估

算，并配以无人机及手持移动终端

共同组成“天、空、地”一体化的勘查

定损技术体系，确保产量测算更精

确。“遥感测产解决了保险逐户定损

测产难题，也规避了人为测产定损

的道德风险。”赵思健说。

曹金平和曹中德在田间交流大豆种植心得。 齐鲁晚报·齐鲁壹点记者 孙逢辉 摄
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