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关注
找 记 者 上 壹 点

平阴县副县长游伟民（左）在推销本土特色农产品。

4月28日22点30分，济
南市商河县副县长王帅
正准备离开高新区的一
栋楼宇，这里是山东品牌
农产品综合服务平台承
办方星宏智造的办公地，
也是“百县百品 助农攻
坚”活动的直播现场。除
王帅外，当天还有两位副
县长来此直播，博兴县副
县长田春丽、平阴县副县
长游伟民。据悉，本次活
动各直播平台累计观看
量1500万，实时销量3万余
单，销售额130万余元。

文/片 齐鲁晚报·齐鲁壹点
记者 于民星

怎么看“县长直播”
之前从来没有
拿手机自拍过

4月28日晚上6点，直播准时
开始。直播间的镜头下，每位县长
都是精神饱满，侃侃而谈，堪比职
业主播，不断向网友推荐当地特
色农产品。难以想象，这其实只是
他们刚刚“上手”的工作。

作为平阴县副县长，游伟民
本次直播的重点是推介平阴玫瑰
和福牌阿胶，因此也被称为“玫瑰
县长”。他和很多人一样，直播忐
忑起步，直到如今信心满满。在镜
头下，熟练对话介绍产品的游伟
民，一个月前还是个“直播小白”。
他从来没有拿着手机自拍过，更
别说短视频。“第一次参与直播，
直播方要求提供一张生活照制作
海报，我没有，就让妻子帮我在小
区楼下现拍了一张。”

同样，当晚现身的博兴县副
县长田春丽也是个“直播新人”。
镜头下的她看起来依然有些紧
张，但精神非常饱满，提起博兴的
特色产品，她张口就来。就在直播
开始之前，休息室里，田春丽还一
直拿着直播产品的相关资料紧张
地“备课”。

据介绍，除了前段时间的一
次县长优选直播外，田春丽从来
没有任何拍摄视频或直播的经
验。“这是我正在学习的新领域，
每次直播前，除了了解相关产品
以外，我也不断给自己做心理建
设，希望自己能介绍好产品，让更

多的网友认识、了解博兴，喜欢博
兴，喜欢博兴的特色产品。”

怎么看“网红县长”
成为网红后
每天都挺累

与前两位“直播新人”相比，
镜头下的商河县副县长王帅简
直如鱼得水。当晚9点，王帅在进
入直播间后，很快就掀起了一波
带货高潮。“免费送！倒计时，5、
4、3、2、1！”直播间里的王帅与
职业主播搭档也毫不逊色，迅速
带起节奏，将直播间变成了自己
的主场。

王帅因吃鸡成名。时间退回
到2019年12月25日，王帅发布

了一条带货视频，卖的是商河特
产“商河皇家扒鸡”。视频中，王
帅化身“李佳琦”，金句频出，视
频两天全网播放量超过3000万，
总卖货量超过4万只，直播两天
的“带货”量超以往半年销量。王
帅迅速火了，成为了网红主播、
带货达人。

谈到成为网红之后，王帅坦
言挺累的。“每天的行程都排得很
满，除了开会、调研、走访等日常
工作外，还要参与各种视频录制
或培训工作。”

直播当晚，7点20分前后，王
帅一行才匆匆赶到现场。此刻的
王帅，已经连续工作了11个小时，
看起来有些疲惫。从早上8点到下
午2点，王帅先后去了三个乡镇调

研，了解特色产品及产业发展情
况，录制短视频。“录视频的时候
吃了两口盒饭。县里的事情忙到
下午2点，又立刻赶来省里开会，
一直开到傍晚6点多。”

晚上10点30分，直播结束。忙
碌了14个小时的王帅，终于可以
喘口气了。

其实，走进直播间成为主播，
对于每一位县长来说，都不算轻
松。游伟民在下午抵达直播现场
之前，也刚刚结束了一场直播。

“自从3月1日以来，直播成了我们
的日常工作。无论上午、下午、晚
上，只要有安排，我们都会出现在
直播现场。”

同一时刻，刚刚结束直播的
田春丽已经出发，连夜赶回博兴。

怎么看“县长带货”
重点不是卖货
是品牌宣传和推介

在新业态蓬勃发展的背景之
下，“网红县长”成为新流量，直播
带货，帮助一大批农户、合作社卖
掉滞销的农副产品，摆脱困境。

说到直播带货，大家都会关
注到带货量，但其实县长带货与
职业主播带货是不一样的。正如
田春丽所言：“县长带货，带的是
信心、信誉、质量，不仅是对企业
的保证，更是政府在为品牌背书，
产品绝对有品质保障。”

游伟民对于带货量也提出了
自己的观点。虽然每次直播带货
也会有卖货的压力，但县长带货
重要的不只是销量，而是宣传推
介当地的农产品品牌。

王帅也指出，无论是短视频宣
传，还是在淘宝、抖音、快手等各大
平台的直播，都是想把我们的农产
品宣传出去，把广大的农村电商发
展起来，让更多的网友能够关注商
河，关注商河好的生态，对下一步
文化旅游招商引资，全面推介商
河，讲好商河故事都非常有意义。

对此田春丽也深表赞同。“直
播带货是应急之举，也是一个长远
之策。直播带货有利于扩大农产品
的销售渠道，开拓更广阔的销售领
域。通过直播带货，可以丰富县里
的农业产业，促使生产标准化，有
利农产品的品牌化，销售链条的数
字化，推动整个产业发展。”

事实上，网红县长的直播效应
正在逐步显现。“受短视频影响，目
前国内外很多相关农产品产业的
资源都在与我们对接，正在向商河
聚集。”王帅表示，从2020年开始，
商河县财政每年投入1000万元，
用三年的时间，做网红培育、供应
链支撑、网红产品打造等，争取成
为国家级电商示范项目，打造全
国的新媒体电商示范县。

“网红县长”是怎样炼成的

忐忑起步 学习开路
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