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弘扬 劳动精神 争当 时代先锋

做好电厂的“心脏外科医生”
——— 记华能威海发电有限责任公司检修部电机班

“火眼金睛”引来“金凤凰”筑巢
——— 记威海智慧谷投资运营有限公司商务部
齐鲁晚报·齐鲁壹点记者 陈乃彰

本报威海5月13日讯 (记
者 陈乃彰) 5月3日，踏着
晨光，华能威海发电有限责
任公司检修部电机班全体成
员又开始了新一天的工作。
最近，厂里的5号发电机进入
了大修期，为了赶在“迎峰度
夏”前完成任务，电机班的9
名成员从4月5日起就开启了
加班加点的“无休”模式。

早上7点半，电机班班长
丁洪亮和他的搭档丛林提前
一小时就来到单位，麻利地
换上工作服，拿着听针和测
温仪，去给厂里的设备们进
行巡检。为全厂2000多台电
动机和4台发电机进行“体
检”，是电机班每天上岗后的
第一项工作。

将长长的听针一端放在
前轴承上，另一端放在耳畔，
电动机流畅、规律的运转声
传来，仅需几秒，有着26年工
作经验的丁洪亮就判断出机
器处于正常状态，再用测温
仪测一下机体温度，也在正
常范围内，两人将数据一一
记录好，向下一台电动机出
发。

“给人看病讲究‘望、闻、
问、切’，我们给机器看病也

要通过听、看、摸、测等方式
来判断。通过听轴承的声音，
测轴承的温度，看它的通风
效果，摸它的振动等，判断机
器是否健康运行，有些经验
丰富的老师傅走到机器几步
远的地方就能听出机器运转
是否有问题，这是日积月累
形成的经验。”丁洪亮说，这
些状态和数据每天都要记
录，如果发生变化，就要及时
分析原因。

将所有的电动机巡查
完，丁洪亮团队已马不停蹄
地走了两个小时。巡检结束
后，他们的步子却并未慢下
来，进入大修期后，电机班的
成员们也开启了加速模式。
班组分成了两队，一队负责
电动机的维修，另一队则负
责5号发电机的维修，这也是
这段时间班组的头等大事。

来到5号发电机的检修
现场，面对重达500多吨的发
电机，几名工作人员就像外
科医生，正围着它进行“手
术”治疗。经过了大半个月的
努力，目前拆解工作已完成，
300多斤重的转子已被抽离
出来，旁边的空地上摆着几
千个大小不一的零件，两名

工作人员正钻进发电机定子
膛内，进行通风道齿条松紧
度的检查。

“这台机器开机后，每小
时能发60万度电呢。”丁洪亮
说，无论过程有多累多苦，但
是经过大伙的努力后，发电
机开机发电的那一刻，都让
他们觉得自豪感十足。

为了在入夏前做好“保
电”工作，每年“五一”假期，
电机班都在加班加点进行设
备检测维修工作，尤其是进
入夏季用电量大，机房里的
温度很快会达到40℃以上，
检修工作更要提速。班组成
员只有9个，关键时刻，无论
是孩子只有20个月的新晋宝
妈，还是年近六十的老师傅，
没有一人掉队。“我们电机班
的兄弟姐妹真是没的说！”丁
洪亮自豪地说。

关键时刻能顶上，平日
里，电机班也是厂里有名的
先锋队。今年，华能威海发电
有限责任公司检修部电机班
被授予2020年度“山东省工
人先锋号”。丁洪亮说，未来，
他们要大力推行“老带新”，
培育更多年轻员工，将电机
班的优良作风传承下去。

5月7日上午9时许，在威
海智慧谷投资运营有限公司
商务部的办公室里，几个年
轻的小伙子正围着电脑忙碌
着。最近，又有一家外地企业
看中了威海服务贸易产业园
细致的服务，想要申请入驻。
一上班，几个人就分工合作，
对该企业的经营状况和企业
信息等内容进行一一考察。

威海智慧谷投资运营
有限公司是威海服务贸易
产业园的运营方，是威海市
招商工作中一股不可小觑
的力量。自建园以来，已有
140多家企业入驻运营。这
其中，离不开商务部的牵线
搭桥。他们走南闯北，挖掘
优质企业线索，招来“千里
马”，引来“金凤凰”；企业入
驻后，又靠上去跟踪服务，
提供“保姆式”贴心服务，解
决企业后顾之忧。别看他们
都是一群“80后”、“90后”的
年轻小伙，论起招商工作，
却经验丰富。

对于商务部的工作人员
来说，想要寻得“金凤凰”，就
要练出火眼金睛。在一次去
韩国考察的过程中，他们敏
锐地发现了“招商契机”，为
了扶持企业发展，韩国设立
了许多类似“孵化器”一样的
机构，叫做保育协会，但是，
保育协会的孵化周期往往只
有1—2年，周期一旦结束，

“孵化器”就要无条件迁出。
而经过这一阶段的孵化，一
些企业或项目已经相对成
熟，失去支持，必定会对其发
展造成影响。

凭 借 敏 锐 的“ 招 商 触
觉”，商务部的成员迅速将这
一痛点，化为产业园招商的
机遇。通过核实筛选后，产业
园与多家韩国保育协会一一
对接洽谈，签订框架合作协
议，把这些初具规模的企业
嫁接到产业园，不仅帮助韩
国孵化机构解决了企业的去
向问题，同时帮助企业获得
新的发展机会，招商工作水
到渠成。

对于商务部的成员来
说，牵线搭桥后，他们的工作
只是开了个小头，为让入驻
企业有更安心的环境，企业
入驻后的诸多大事小情，商
务部都要包揽。

去年，威海服务贸易产
业园与阿里巴巴(威海)跨境
电商本地化服务中心签约。
从选址、确定地点、注册、正
式营业，再到对接三大运营
商的网络专线，办一卡通，还
有办公家具的购置等等，在
商务部工作人员的共同努力
下，凭借着贴心周到的服务，
他们创下企业从选址到正式
营业只用了17天的“产业园
速度”。

“他们当时也看中我们

园区已经具备的很多消费配
套的企业，比如：仓储、物流、
分拣等，说明整个园区的营
销环境，非常有利于电子商
务企业发展。”威海智慧谷投
资运营有限公司商务部经理
徐震介绍，在园区自身配套
服务链条完整的情况下，他
们还会想方设法满足企业入
驻之后的各种需求，让企业
安心落户。

不仅招商方式灵活多
变，这个心思缜密的团队在
招商布局上也筹谋有方。目
前，商务部的工作主要分为
业务和内务两大板块，业务
板块又分成三大区域：深化
北区，突破南区，重点在日
韩。“在每个区域，至少挑出
10到15个重点城市，作为我
们每个省的一个根据点，通
过这个点再往下布线。”徐震
说，他们计划利用“雁阵效
应”的发挥，带动诸多配套型
的企业入驻，进而引进龙头
企业进园。

从2017年至今，在这支
团队的努力下，目前，共有
145家企业成功入驻园区，其
中包括8家世界500强企业，7
家国内外上市公司，为威海
的招商引资工作贡献了重要
力量，今年，威海智慧谷投资
运营有限公司商务部被省总
工会授予“山东省工人先锋
号”荣誉称号。
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