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聚焦
找 记 者 上 壹 点

文/片 齐鲁晚报·齐鲁壹点
记者 王杰

除了常规地窖储存
还建多个恒温保鲜库

8月28日，在章丘文祖薯立方
车间外，一辆满载白色集装箱的
大货车缓缓驶入薯立方工厂。历
经一个多小时，上千个集装箱终
于搬卸完工，整整齐齐堆在车间
外。远远看去，犹如一道二三十米
长的雪白城墙，颇为壮观。

“眼看就是收地瓜的时候了，
它们都是用来储存地瓜的。”指着
这些箱子，薯立方负责人宋章峰
说道，三个月前自己便找厂家下
单，预订了万余个白色塑料集装
箱，“厂家三个月的订单，全都给
我们了”。

有了集装箱，仅仅是第一步。
为了更好地储存地瓜，除了常规
的地窖储存，宋章峰今年还斥千
万元巨资建设了多个“恒温保鲜
库”。

宽阔、敞亮是“恒温保鲜库”
厂房给人的第一印象，整个项目
占地近6000平方米，有效存储空
间达到3万立方米，可储存地瓜
2500万斤。“大型厢货可以直接开
到车间的冷库里。”说着，宋章峰
拉开其中一个冷库大门，阵阵凉
意迎面而来。

从最初那间五平方米的门头
房到如今年销售两亿元的龙头企
业，一路走来，宋章峰“地瓜王国”
的版图扩张颇为顺利。不过，2017
年，他遇到了创业过程中第一次
重大挫折——— 地窖中的几十万吨
地瓜全部腐烂，让宋章峰一下子
损失了千万元，“成车成车的坏地
瓜往外面拉，别提多心疼了。”

也正是有了这次教训，宋章
峰才真正认识到地瓜储存的重要
性。除了进一步提升地瓜储存的
硬件设施，宋章峰还与山东农科
院合作科研，举办地瓜种植培训
班，从种苗、育苗到种植、采摘等
一系列环节上都做到万无一失。

5平米小店到地瓜王国
他花了10年时间

“直播带货3个月，销售额达
到6000万元。”离着工厂车间不
远，宋章峰还打造了一个直播带
货的工作室，名叫“薯视频”。工作
室是一座二层小楼，其中有五间
房专门用来直播带货。

“9 . 9元5斤，给大家包邮！可
以看看这个颜色，非常诱人！”在
一个直播间内，一名主播正在推
销薯立方的一款烤红薯产品。

宋章峰与地瓜结缘要从十年
前说起。2010年，宋章峰22岁，大三

实习期他来到济南，想当一名英语
老师。可学历低、经验少，求职四处
碰壁。他索性选择创业卖地瓜。

找同学借钱进货、求房东延期
两个月房租……就这样，当年冬
天，宋章峰把第一家店开在了济南
大学西校区旁，取名“地瓜坊”。一
间5平方米的门头房，专门销售地
瓜干、地瓜条、地瓜片等产品。

“那时，店铺销售额每天都能
达到1000多元，最多的一天卖了
4800元。”开业一个月，宋章峰不
仅还清房租，还大赚一笔。随后，
他又相继开了多个分店。

既然选择创业，就应做大做

强。2014年，济南薯立方商业管理有
限公司成立，注册“薯立方”营销品
牌，全面构建地瓜产品营销体系。
2015年，“泉城烤薯”正式推广；2016
年，全国合作客户突破1000家。

也就是在这时，薯立方对于地
瓜原料需求急剧增加，也让它与现
代农业挂钩。于是，薯立方与章丘文
祖等地签署红薯合作种植协议，打
造地瓜全产业链发展新模式，增加
地瓜产业附加值，延长产业链条。

截至目前，薯立方集团已拥
有7家子公司，打造了泉城烤薯、
圈粉时代等多个品牌项目，年销
售额近3亿元。

订单种植不愁销路
一亩能赚三四千

“不少农产品愁销路，我们不
存在这个问题。薯立方从市场前端
做起，一步步做到了市场后端。”宋
章峰坦言，区别于当下众多农产品
发展模式，薯立方从地瓜加工产品
的营销做起，进而一步步回溯到地
瓜的种植上，最终形成了以市场为
导向的现代地瓜农业全产业链。

“我们也是看中了这一点，才
下大功夫将其招过来”。章丘区文
祖街道党工委书记王锋说，从项

目洽谈到落地建设，文祖街道多
方协调用地、水、电、路等基础设
施，分管负责人全程保姆式服务，
让宋章峰在这里安心创业。

“我们这边有种植地瓜的传
统，比起草药种植等其他项目，人
们更青睐于种地瓜。”王锋说，除
了种植传统，文祖地区大都是高
山富硒土地，昼夜温差大，符合薯
立方种植优质地瓜的需要。

更吸引王锋，也让当地老百
姓放心的是，薯立方采用“订单种
植”的模式与农户签订种植协议。
统一种苗、统一培训、统一技术，
统一存储、统一包装、统一配送、
统一销售，一下子解决了农产品
销路难、靠天吃饭的问题，增强了
农户特别是贫困户的信心。
“亩产六千斤左右，除去买地瓜

秧苗、人工管护费用，种一亩地瓜
能收入三四千元，远比种玉米、小
麦收益要高。”王锋说，薯立方的
引进，让文祖乃至周边农业种植
结构正悄悄改变。

打造“地瓜扶贫小镇”
带领贫困户脱贫致富

“每月能拿到5000多元工资，
离家还不远。”文祖东村村民刘秀
学在薯立方工作两年多了，不少
村民和她一样，在家门口实现了
就业。据统计，目前章丘红薯种植
面积8000余亩，通过红薯事业带
动就业200余人，成功帮扶350多
家贫困户脱贫致富。

靠种植地瓜脱了贫，接下来
就是让农民靠“地瓜”致富。于是，
王锋便想到让农民入股投资薯立
方，与红薯产业深度融合。同时文
祖街道创新党建模式，建立了青
石山乡村振兴党建联盟，让党建
引领整合薯立方等产业资源。

“我跟员工都混成了熟人！”
为努力做好“店小二”，王锋每个
月都会去薯立方下车间四五次。

“9月8日之前，要把通往西厂区的
那条路给修好，而且要尽快解决
冷库电容量的问题。”9月份的地
瓜丰收季即将来临，王锋说必须
把这些问题都解决好。

而就在前不久，为了帮助企
业发展，文祖街道帮薯立方申请到
惠农贷等500万元农业扶贫资金。

“今年，我们与薯立方共同打
造电商服务中心，每年为文祖街
道带来10万元的收益。”王峰介
绍，这笔资金将用于非贫困村的
贫困户的救济和公益岗的补贴。

“我们的目标是打造‘地瓜扶
贫小镇’”，按照宋章峰的构想，要
在章丘文祖建立集红薯农事体
验、旅游、休闲、观赏、种植于一体
的新兴城郊农业旅游综合体，“国
内首家地瓜博物馆不久也将落地
文祖”。

文/片 齐鲁晚报·齐鲁壹点
记者 孙远明

8月30日，为期6天的第十四
届七夕千佛山相亲大会在济南齐
鲁碑刻文化苑圆满落幕。本届相
亲会吸引了来自北京、上海、我省
滨州等省内外的年轻单身男女，活
动现场总人流量达到8万人次。

下午4点半，相亲会入口处依
旧有人排队进场。不少现场看对
眼的人在树荫下有说有笑，空气
中弥漫着甜甜的浪漫气息。由于
活动太过火爆，不断地有保安出
来维持秩序，并提醒大家保持距
离、戴好口罩。

因为疫情关系，三月三相亲
大会没能和大家如约见面，广大
的单身男女就把希望寄托在了七
夕千佛山相亲会上。本届相亲大
会组委会工作人员告诉记者，“大

家的呼声很高，不仅我们，市政府
的热线也接到不少人的电话，都
希望能再次举办相亲会。”工作人
员介绍，为了疫情防控，本次相亲
大会实名制入园，出入证上必须

要有个人真实信息和照片。
从数据来看，本届相亲大会

延续了前几届的盛况，活动开始
前就有3000余名年轻男女报名。
齐鲁壹点APP上，专题稿件流量

达到近900万，众多壹粉跟帖评
论，好评无数，有不少省外粉丝表
示也想来参加。

“现在年轻人都很忙，没时间
交朋友，千佛山相亲会给他们提
供了一个很好的平台。”利用周末
休息时间，王阿姨带着女儿来到
相亲会上，看看有没有投缘的男
孩儿。“这个相亲会靠谱，举办了
好多年了，信得过。”魏大爷家在
滨州，这次专程开了两个小时的
车来参加相亲会。

“相亲会能不能再延长4天？”
徐大爷在报名处告诉工作人员，
他的孙女在外出差，过几天才能
回来，这几天和一个男孩聊得不
错，正想着双方在相亲会上直接
见见。记者发现，像徐大爷孙女这
种情况的不在少数，提醒您不用
着急，千佛山相亲会虽然结束了，
但齐鲁壹点线上相亲大会永不落

幕。齐鲁壹点首届七夕线上相亲
会是第十四届七夕千佛山相亲大
会的线上版，全程不收任何费用，
宅在家一样相亲。

值得注意的是，从本次相亲
大会开始，齐鲁晚报·齐鲁壹点也
将面向社会征集公益社区红娘。
只要您愿意成人之美,为身边同
事、朋友牵线搭桥解决婚恋难题，
手里掌握单身男女的信息，不论
年龄，都可报名参加。齐鲁晚报·
齐鲁壹点将与社区红娘一起,定
期举办线上线下公益相亲活动。

千佛山相亲会规模大、公益
性强、结缘率高，已成为省内当之
无愧的第一相亲品牌，被誉为”大
型相亲会之最”。目前，千佛山相
亲会已经成功举办十四届，每届
参与人数均过万，不少人因千佛
山相亲会结缘，开启人生新的阶
段。

8万人次赴约！七夕千佛山相亲大会圆满落幕
齐鲁壹点线上相亲会将继续为单身男女服务

┩┩刀刀德德

众多单身男女抓住最后的机会上山寻缘。

土土里里刨刨出出““地地瓜瓜王王国国””
从自己开小店到组织农民订单种植

创业青年10年“卖”出产值近3亿元公司

靠着小小
的地瓜，山东青
年宋章峰“卖”
出了产值达近3
亿元的公司，实
现了传统农业
向现代农业转
变，更带动了章
丘文祖及周边
地区农民脱贫
致富。目前章丘
红薯种植面积
1 . 5万亩，通过
红薯产业带动
就业人口200余
人 ，成 功 帮 扶
350多家贫困户
脱贫致富。 宋宋章章峰峰艰艰苦苦创创业业成成““地地瓜瓜王王””。。

章丘农民通过种

植地瓜发家致富。
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