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找 记 者 上 壹 点 ┩蹈得

如今，大陆村种植梨枣已
经辐射带动周围10多个村，种
植面积突破1万亩，梨枣销售额
突破1亿元。大陆村村民更是收
入喜人，年收入户均达十万元。

陆运泽告诉记者，目前，全
国梨枣种植面积共有3万亩左
右，仅大陆村及周边村庄种植
面积就有1万亩，是全国最大的
梨枣种植基地。巨大的市场份
额，使得大陆村成为全国梨枣
的价格形成中心。

而为了进一步稳定梨枣市
场，延长新鲜梨枣的销售时间，
全村陆续建了100多个冷库，每
个库可存放梨枣3万斤左右。在
卜庄镇党委、政府的大力支持
下，2016年村合作社又建起了
300吨的大冷库，现在全村的冷

库储存能力达到400万斤。通过
错季销售，每斤梨枣至少可以
增收一元钱，仅冷库储存一项
就可以每年增收500多万元。

大陆村还建立了电子商务
交易平台，客商上午收枣，傍晚
青岛上飞机，第二天早晨，梨枣
就能出现在厦门的市场上。
2017年10月，在卜庄镇党委、政
府的大力支持下，大陆村举办
了首届大陆梨枣节，吸引了2万
多游客前来采摘、游玩。梨枣已
经成为大陆村的名片。

现在，大陆村很多村民都
在城里买了房，农忙结束就到
城里过冬。当年陆运泽给村民
画的大饼，如今都成了现实。
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梨枣卖多少钱这里说了算
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村民种梨枣致富
百万买房一把付清

10月14日，天空飘着毛毛秋
雨，但这丝毫没有影响大陆村梨
枣交易市场的热闹气氛。

梨枣交易市场从村口的牌坊
往里一直绵延一公里，来自全国
各地的收购商聚集在此，附近的
枣农把刚从树上摘下来的鲜枣运
到市场上，枣贩子上秤称重，现场
付钱，车上红扑扑的梨枣一筐一
筐堆得越来越高。

枣贩陈卫国一大早从德州赶
来收枣，不到一个钟头他的车就
装满了。他的车能拉两吨，把枣收
走后卖到全国各地，这几年他成
了大陆村固定的枣贩子。

烟台枣贩张先生的车厢也差
不多装满了，“今年的梨枣品质是
这几年来最好的，价格也比去年
翻了一倍。”张先生高兴地说，去
年梨枣的收购价格一斤八九毛
钱，今年最低两块钱一斤，零售的
话能卖到10元钱一斤。

枣农陆大爷用电动车拉着一
百五十多斤枣来卖，枣商过秤后
当场点给他320多元钱。陆大爷一
边数钱一边告诉记者，枣现摘现
卖，都是点现钱。

枣农王金顺告诉记者，今年
的雨水充足，梨枣个个长得饱满
丰盈，产量超过往年，而且口感甜
脆。今年他种的枣每亩产6000斤
左右，一亩地至少收入12000多
元。

在市场的两侧，成片成片的
梨枣地一望无际，长势喜人。

在枣农陆素芬家的枣园，她
手指着硕果累累的树枝说，“全国
各地的商贩都来，现在枣供不应
求。商贩都是先把定金交给我，在
我这里等着，不允许我把果子卖
给别人。”市场如此红火，枣农的
收入自然可观，“就拿俺村里来说
吧，在潍坊、济南市区买房子，过
百万元的都是一把付清，没有房
贷、欠账情况。大陆村有钱，就是
种枣种的。”陆素芬骄傲地说。

而这样的好日子，在20多年
前，大陆村的村民却是不相信，也
不敢想的。

当年说服大伙种枣
可是煞费苦心

大陆村地处潍胶平原，东临
胶莱河、西临潍河、北距渤海湾10

公里，地下水资源虽然丰富，但水
质微咸、土壤偏碱性。“过去俺们
村主要种小麦、玉米等粮食作物，
一年忙到头却没多少收入。”60多
岁的王金顺告诉记者，20多年前，
村民们想致富却找不到门路，可
是当村里动员大家种枣树时，大
家却又不愿意率先尝试。

回忆起当年种枣树的情形，
大陆村党支部书记陆运泽感慨良
多。现在想来，在大陆村种枣纯属
偶然。陆运泽告诉记者，1998年的
时候，为了落实中央农业产业结
构调整的部署，当时的昌邑市委
领导带领各个乡镇的党委书记到
外地去考察项目。山西省临猗县
庙上乡有个山东庄，这个山东庄
的村民原籍大多来自昌邑北孟，
是旧社会逃荒过去的。这个村以

种植梨枣出名，也许是出于一种
同乡之情，考察团对山东庄的梨
枣兴趣盎然，考察一番后，决定将
这种比较少见的枣品种引进到昌
邑种植。

这个消息被陆运泽听说后，
他第一时间找到乡领导，主动请
求在大陆村试种，得到了乡领导
的赞同和积极支持。然而，对于种
枣这件事，多数村民不认可。“种
粮食才能吃饱饭，种经济作物卖
不出去就吃不上饭。”陆运泽回忆
说，当时村民们受传统观念影响
很深，不肯把种粮食的地腾出来
种枣，他们觉得虽然种粮食不挣
钱，但起码踏实。

陆运泽没有灰心，他带领村
干部们继续苦口婆心地做工作，

“当时我给大家画了个‘大饼’：等

把枣种好了，每户一年就能买辆
小轿车，三年就能买套楼。”经过
五天没白没黑地工作，最终动员
部分农户调出了500亩土地，种植
梨枣。

1998年秋天，第一批梨枣首
次代替玉米和小麦出现在大陆村
的土地上。

一亩地收入上万元
村民放心跟着种

俗话说好事多磨。怕梨枣受
冻，枣农在秋天种植时给枣树苗
全部缠上了防冻膜，结果当年冬
天却是一个暖冬，第二年开春，缠
薄膜的地方全烂掉了。

开局不利，本就不情愿种枣
的村民立刻把牢骚发在村干部身

上。陆运泽告诉记者，当时村干部
都顶着很大的压力。虽然采取了
补救措施，但因此耽误了梨枣的
生长，使枣树结果的时间延后了
两年。老百姓冒险种枣，结果当年
不见一分钱收入，对村两委就更
加不满意了。

为了尽量减少种枣户的损
失，不让群众把枣树刨了，陆运泽
带领村干部到饮马镇八里庄学习
套种夏播西瓜，到苍山学习套种
大蒜、辣椒，还把培育小麦良种的
任务也争取了过来，千方百计增
加梨枣种植户的收入。

眼看着梨枣成活了，又面临
着缺乏管理技术问题。为此，村里
一方面邀请山西的技术员来讲
课，一方面培养本村自己的技术
人才。一番努力终于换来了喜人
的成果，2004年梨枣开始大面积
结果。

枣农陆永祥还记得2004年秋
天第一批梨枣结果的情形。“核桃
大的枣把枝子都压弯了，咬一口
又脆又甜，从来没吃过这么甜脆
的枣。”可是，到临近收获的时候，
突然来了一场干热风，一中午的
时间，梨枣全都催熟了。大量的梨
枣集中成熟，怎么卖出去又成了
新的难题。陆永祥说，梨枣以前人
们没听说过，没有市场，没有销
路，群众的怨言又来了：“种出来
又卖不出去还叫我们种，还不如
扔到沟里”。

“不信这么好的枣卖不出
去！”为了摸清市场、搞好宣传、打
开销路，陆运泽带领村两委6个人
分成3组，两块钱一斤从老百姓手
里收上来，三块钱一斤到潍坊摆
摊一秤一秤地卖。大家从来没见
过这么大这么甜的梨枣，争相购
买，结果每个组当天就能卖出
1000多斤。

外销小组回来开会跟老百
姓说：“我们两个人一天就能卖
1000多斤，你们肯定也能卖！”
第二天，枣农响应号召，大车小
车地外出卖枣。一时间，东到威
海，西到淄博，周边地区到处都
是大陆村卖枣的。没过多久，枣
就全部卖出去了，当年每亩地就
实现了15000元的收入，这在当
时是了不得的收入！对这样的结
果，那些当时不愿种梨枣的村民
都不相信是真的。

“当时他们不信，看到人家
挣钱了，信了，服了。”陆运泽说，
自此以后，大陆村开始大面积种
植梨枣，从5 0 0亩突破到1 0 0 0
亩、2 0 0 0亩，到目前的3 2 0 0多
亩，梨枣种植最终成为全村的支
柱产业。

想当年大伙不信能致富 现如今城里买房一把付

大陆村，因一颗枣改变命运
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梨枣现摘现卖，枣农现场点钱。

梨枣压弯枝头，枣农乐开怀。

近日，昌邑市卜庄
镇大陆村的梨枣进入采
摘季节，络绎不绝的枣
商从全国各地赶来收
枣，让这个只有1400多
口人的村庄异常热闹。
你也许不会想到，20多
年前，这里原本是一个
靠种玉米小麦等传统作
物为生的穷村，正是因
为种枣，穷村的命运才
被彻底改变。那么，一颗
枣是如何让大陆村发生
翻天覆地变化的呢？

本报讯（通讯员 谢丽） 近
日，走进菏泽市单县曹庄乡张武
庄村，看到街巷整洁，一派和谐的
田园风光。

单县驻村干部、党员带领志
愿者带头，从房前到屋后，从院内
到室内，坚持不留死角扫除清理。
通过环境综合治理，村民院内更
加整洁，村容村貌发生了翻天覆
地的变化。为了巩固综合整治成
果，使美好环境常态化，村村制定
了村规民约”等十项一整套制度，
促进村民从观念上实现根本转
变，让乡村持久靓丽下去。

村民郝秀丽说：“党员和志愿
者带头，我们普通群众也不甘落
后，大家纷纷加入环境治理，把垃
圾分类做好，把杂草全部清掉。现
在，我们村里环境好了，家家户户
窗明净几，大伙都很满意”。

单县：

人人参与环境治理见成效
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